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Productievolume leasemarkt eerste kwartaal 2026
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De nieuwe leaseproductie in Q1-2026 bedraagt €1,9 miljard euro, een daling van 

7,8% in vergelijking met het eerste kwartaal van 2025. 
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De nieuwe leaseproductie in Q1-2026 is met 11,5% gedaald ten opzichte van het 

vierde kwartaal van 2025. 
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Stelselwijziging bij ‘Distributiekanalen’

In de vorige en volgende slide van dit rapport is een stelselwijziging verwerkt met de volgende 

achtergrond. 

De leasedochters van de Nederlandse banken zijn de voorbije jaren steeds meer in de bank 

geïntegreerd. De situatie in de praktijk is dat de klanten in teamverband worden benaderd: de bank 

account manager samen met een lease specialist. In dergelijke situatie kan niet meer separaat 

vastgesteld worden wie de transactie daadwerkelijk tot stand bracht: de bank of de ‘eigen sales force’ 

van de lease-afdeling. 

Hetzelfde geldt voor de ‘big ticket vendor lease’ die leasemaatschappijen realiseren met midcorporate 

of corporate klanten van de bank. Deze vorm van vendor lease is een lease structuur waarbij op 

‘portfolio-basis’ gefinancierd wordt, met grote aantallen onderliggende objecten. Het gaat hier 

bijvoorbeeld om (vloten van) personenwagens en bestelbussen of heftrucks en hoogwerkers. Dit staat 

ver af van de reguliere Vendor lease, waar het gaat om telkens één enkel geleast object per contract, 

en dus eerder kleine tot middelgrote contractwaardes.

Het gevolg hiervan is dat het bankkanaal ogenschijnlijk fors aan belang wint. Tegelijk is de huidige 

presentatie niet meer dan een zuiverder weergave van de werkelijkheid. De cijfers van 2025 zijn 

herwerkt volgens de nieuwe definities, zodat een en ander vergelijkbaar blijft.
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In procenten

In dit kwartaal stijgt het bankkanaal, terwijl de directe verkoop door 

leasemaatschappijen (eigen sales force en intermediairs) wat terugvalt, net als het 

online kanaal.
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Restated
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Gemiddelde ticketsize is in Q1-2026 €121.755, een stijging met 7% ten opzichte 

van heel 2025.
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Gepeild is naar de digitale verwerking van leasecontracten, van aanvraag tot 

uitboeking en beheer – de digitale verwerking stijgt ook weer dit kwartaal, vooral in 

de aantallen.
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Disclaimer

Deze presentatie is gebaseerd op cijfergegevens aangeleverd aan Leasing Nederland - NVL door –

niet nader gespecifieerde – Leden en niet-Leden. De cijfers zijn verwerkt door het secretariaat 

van de Vereniging. Waar nodig is een inschatting gedaan waarbij zorgvuldigheid is nagestreefd 

teneinde de werkelijkheid zo dicht mogelijk te benaderen. Omwille van de vergelijkbaarheid jaar-

op-jaar zijn correcties toegepast. Eventuele externe gegevens zijn afkomstig van Centraal Bureau 

voor Statistiek (CBS), Leaseurope, EU-instanties of volgens bronvermelding.

De vermelding ‘Op basis van beschikbare cijfers’ betekent dat niet alle aanleverende partijen 

details over dit gedeelte van de dataset hebben verstrekt. De beschikbare cijfers zijn verwerkt in 

de grafieken.

Enkel geaggregeerde cijfers worden vrijgegegeven. Gelet op het aantal deelnemers aan de 

enquête is het aggregatieniveau hoog. Gedurende de enquête en de samenstelling van de cijfers 

wordt volledige vertrouwelijkheid in acht genomen. Geen enkel Lid (of niet-Lid) heeft inzage in 

de onderliggende detailcijfers, anders dan de gepubliceerde data.

De publicatie van deze presentatie richting de Leden en het publiek verloopt simultaan, per mail 

of via de website, waardoor iedereen tegelijk de informatie krijgt.
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Contact: peterjan.bentein@nvl-lease.nl
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